
Введение в курс «Организация производства на предприятиях отрасли»
1. Объект, предмет, структура курса
Экономика – это наука о том, как общество использует определенные

ограниченные ресурсы для производства полезных продуктов и распределяет
их среди различных групп людей. Поэтому экономика предприятия – это наука
о том, как это явление осуществляется в рамках отдельно взятого предприятия.
Судя по названию курса, объектом изучения является предприятие. Под
предприятием в соответствии с действующим Российским законодательством
понимается организация, которая использует разнообразные ресурсы,
соответствующим образом их обрабатывает и получает товарную продукцию,
оказывает определенные услуги или выполняет какие- либо работы с целью
последующей реализации готового продукта на рынке. При этом предприятие
должно строить свою деятельность так, чтобы получать определенную прибыль
(для коммерческих организаций) или удовлетворять общественные или личные
потребности людей (для некоммерческих организаций). В настоящее время 95%
- это коммерческие организации. Предметом исследования курса являются
производственно-хозяйственные и организационно-экономические социальные
отношения, которые складываются на предприятии в процессе его
функционирования.

Курс включает в себя ряд блоков:
1. Блок ресурсов, где изучаются вопросы, связанные с номенклатурой,

применяемых ресурсов, их количеством и ассортиментом, как используются
ресурсы, поиск более рациональных заменителей, использование отходов
производства.

2. Блок организации и управления на предприятиях: рациональная
организация производства, эффективное управление производством,
возможности рационализации вышеперечисленного.

3. Блок готовой продукции: качество продукции, система управления
качеством, инновационные процессы и их влияние на результаты производства.

4. Блок конечных результатов: прибыль, рентабельность.
Дисциплина «Экономика организаций» тесно связана с такими

дисциплинами, как «Экономика предпринимательства», «Маркетинг»,
«Бухгалтерский учет и анализ хозяйственной деятельности» и другими.



2. Структура национальной экономики: сферы, комплексы, отрасли
Если предприятие – это сложная система, то национальная экономика -

наисложнейшая. Под структурой национальной экономики понимается
строение экономики, соотношение ее подсистем и звеньев, пропорции и
взаимосвязи между ними. К числу основных условных структурных единиц
национальной экономики относятся: сферы, комплексы, отрасли, предприятия.

Для того чтобы успешно управлять национальной экономикой ее условно
расчленяют на сферы. При этом выделяют производственную, коммерческую,
финансовую, управленческую сферы.

Сфера – это результат общего разделения труда, это определенная часть
предприятий, функционирующая по каким-либо признакам.

Удельные веса перечисленных сфер в общенациональной экономике, где
последняя принимается за 100%, представляет собой структуру национальной
экономики.

Кроме сфер существует понятие комплексов. Комплексы строятся по
признаку используемого сырья, готовой продукции или применяемых в
производстве технологий. Это совокупность предприятий объединенных по
одному из вышеперечисленных признаков.

Результатом дифференциации комплексов является отрасли. Отрасль -
результат частного разделения труда. На практике выделяют 16 комплексных
отраслей промышленности представляющих по существу крупные группы
отраслей. Отрасль представляет собой совокупность субъектов хозяйственной
деятельности независимо от их ведомственной принадлежности, форм
собственности, разрабатывающих или производящих продукцию
(выполняющих работу и оказывающих услуги) определенных видов, которые
имеют однородное потребительское или функциональное назначение.

Отрасли, в свою очередь, состоят из отдельных предприятий.
Предприятие - основное звено рыночной экономики и основополагающий
элемент национальной экономики.



Лекция 1. Предприятие и предпринимательство в рыночной экономике
Основные понятия о предприятии. Организационно-правовые и

организационно- экономические формы организаций.
Предприятие представляет собой экономическую категорию, это

обособленный технико- экономический и социальный комплекс,
использующий свои материальные и информационные ресурсы для
производства полезных для общества благ.

Основные признаки предприятия:
1. Производственно-технологическое единство. Под этим следует

понимать, что у предприятия существует единый план по всем его
подразделениям, они заняты производством однопрофильной продукции и
сообща используют имущество, закрепленное за предприятием уставом.

2. Организационно-управленческое единство, что означает
согласованность управленческого процесса во времени во всех подразделениях
предприятия и координацию всех сфер его деятельности.

3. Экономическое единство, что подразумевает единую цель
деятельности, единый финансовый план, общие принципы стимулирования
членов трудового коллектива и т.д.

Осуществление бизнеса предполагает 3 стадии:
1. Покупка факторов производства (F), за определенную величину

денег (Mf).
2. Преобразование ресурсов, производство продукции.
3. Реализация товаров (C) и получение взамен денег (Mc). Базовым

условием является, что Mc > Mf .
Прибыль предприятия – главная цель функционирования и главный

результат деятельности предприятия.
Предприятие может быть образовано в различных организационно-

правовых формах, как физическое или же юридическое лицо.
Для предприятий различных организационно-правовых форм

характерны свои особенности функционирования, они обладают
определёнными достоинствами и недостатками.

Основные организационно-правовые формы коммерческих
организаций в РФ в форме юридического лица:

1. Хозяйственные товарищества (полные и коммандитные);



2. Хозяйственные общества (акционерные общества: открытые и
закрытые; общества с ограниченной ответственностью; общества с
дополнительной ответственностью; производственные кооперативы;
государственные и муниципальные унитарные предприятия: на праве
хозяйственного ведения и на праве оперативного управления).

Помимо организационно-правовых форм существуют организационно-
экономические формы.

К наиболее распространенным относятся:
− Концерны
− Ассоциации
− Консорциумы
− Синдикаты
− Картели
− Финансово-промышленные группы (ФПГ) и т.д.

Капитал и имущество предприятий.
Капитал (от лат. Capitalis - главная сумма, главное имущество). В

экономической теории нет понятия, которое использовалось бы столь часто и
одновременно столь неоднозначно. Однако все исследователи сходятся в том,
что капитал - это благо, использование которого позволяет приносить прибыль.

Принято различать:
− Основной капитал- это денежная оценка основных фондов

предприятия.
− Оборотный капитал - это средства, вложенные в оборотные фонды и

фонды обращения.
Существует также деление капитала на собственный и заемный.
Собственный капитал – это средства, постоянно находящиеся в

распоряжении предприятия и формируемые за счёт его собственных ресурсов.
Рассчитывается как разница между совокупными активами фирмы (итог актива
баланса) и её обязательствами. К собственному капиталу относятся:

- Нераспределённая прибыль предприятия (в общем виде: выручка
предприятия за минусом себестоимости продукции).

- Амортизационный фонд (образуется за счёт ежемесячных
амортизационных отчислений на восстановление основных фондов).

- Уставный капитал (сумма вкладов собственников, зафиксированных в
учредительных документах фирмы).



- Добавочный капитал (прирост стоимости внеоборотных активов,
выявленный по результатам их переоценки, имущество, полученное
предприятием от других предприятий и лиц безвозмездно, для акционерных
предприятий – это суммы разницы между продажной и номинальной
стоимостью акций.

- Резервный капитал (страховой капитал предприятия, предназначенный
для возмещения возможных убытков от хозяйственной деятельности, а также
для выплат доходов инвесторам и кредиторам, если на эти цели не хватает
прибыли предприятия). Источником образования этого капитала является
чистая прибыль предприятия.

Основной признак предприятия – наличие в его собственности,
хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленного
имущества, которое обеспечивает предприятию метериально-техническую
возможность функционирования и экономическую самостоятельность.

Имущество, находящиеся в собственности организации, подразделяется
на:

−Недвижимое (земельные участки, недра, леса, здания, т.е. объекты,
прочно связанные с землей, перемещение которых, без несоразмерного ущерба
их назначению, невозможно).

−Движимое (все, что не относится к недвижимому, включая деньги и
ценные бумаги).

Помимо деления имущества на движимое и недвижимое, оно
подразделяется на оборотные и внеоборотные активы, которые отличаются
друг от друга не только физической формой, но и ролью, местом в
производственном процессе.

Внеоборотные активы характеризуются длительным жизненным циклом
(не менее одного года), который обуславливает длительный процесс
амортизации и низкую скорость их оборота. Отсюда и название внеоборотные
или низкооборотные. Их также называют иммобилизованными фондами. В
различных организациях состав и структура внеоборотных активов
существенно различается, однако главной составляющей для большинства из
них являются длительно иммобилизованные фонды, а среди них основные
фонды (часть имущества, используемая в качестве средств труда).

Оборотные активы также являются имуществом предприятия. Они
представляют собой совокупность оборотных фондов и фондов обращения.



Оборотные производственные фонды – это, в свою очередь, часть средств
производства, вещественные элементы которых в процессе труда, в отличие от
основных фондов, полностью расходуются в каждом производственном цикле,
и их стоимость переносится на продукт труда целиком и сразу. Фонды
обращения – это все средства, которые используются в сфере обращения.

Без определённого имущества организации различных организационно-
правовых и организационно-экономических форм не могут осуществлять свою
деятельность.

3. Сущность и виды предпринимательства
В статье 2 ГК РФ понятие «Предпринимательская деятельность»

трактуется следующим образом: предпринимательской является
«самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на
систематическое получение прибыли от использования имущества, продажи
товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в
этом качестве в установленном законом порядке».

Все многообразие предпринимательской деятельности можно
подразделить на производственное, коммерческое, финансовое,
консультативное и инновационное предпринимательство.

Производственное предпринимательство – ведущий вид
предпринимательства, здесь осуществляется производство продукции, товаров,
работ, оказание различных услуг, создаются духовные ценности. Однако
именно эта сфера деятельности при переходе к рыночной экономике
претерпела наибольшие негативные изменения: распались хозяйственные связи,
нарушилось материально-техническое обеспечение, резко упал сбыт продукции,
ухудшилось финансовое положение предприятий. Средняя рентабельность
производственной деятельности в России 10-12 %. То есть, сложилась ситуация,
когда, например, посредническая деятельность приносит более ощутимый
результат, чем производственная. В развитых же капиталистических странах
доход от вложений в реальный сектор экономики, как правило, превосходит
доходность других видов деятельности. Коммерческое предпринимательство
представляет собой операции и сделки по купле–продажи, т.е. перепродажи
товаров и услуг. Рентабельность коммерческой деятельности в РФ в среднем
составляет 20-30% и выше. Финансовое предпринимательство. В условиях
данного вида деньги и ценные бумаги служат основным объектом товарно-
денежных отношений. По сути, происходит продажа одних денег за другие в



прямой или косвенной форме. Средняя
норма рентабельности финансовой сделки 5-10%. Особенность

финансовой деятельности заключается в том, что она проникает и в
производственную, и в коммерческую деятельность, хотя может быть и
самостоятельной – банковское, страховое дело и др. Консультативное
предпринимательство (слово «консультант» от латинского «советующий»).
По определению Европейской Федерации Ассоциаций консультантов по
экономике и управлению консалтинг заключается в предоставлении
независимых советов и помощи по вопросам управления, включая определение
и оценку проблем, а также рекомендацию соответствующих мер и помощь в их
реализации. В странах с развитой рыночной экономикой вложения средств в
интеллектуальный капитал в форме консультационных услуг считаются не
менее эффективными, нежели вложения в новое оборудование или передовую
технику.

Инновационное предпринимательство. Некоторые экономисты отдельно
выделяют этот вид деятельности, другие же считают его неотъемлемой частью
производственного бизнеса. Инновационное предпринимательство тесно
связано с нововведениями, например, изобретение пластиковой карты. Говоря
об инновационном предпринимательстве, следует упомянуть о получившем в
последние годы широкое развитие венчурном бизнесе. Венчурный бизнес
трактуется как рисковый. Под венчурной фирмой обычно понимается
коммерческая научно- техническая фирма, занятая разработкой и внедрением
новых и новейших технологий и продукции с неопределённым заранее доходом,
т.е. с рискованным вложением капитала.

Все рассмотренные нами виды предпринимательства могут
функционировать как по отдельности, так и в тесной взаимосвязи.
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